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SACHES ESPECIAIS

Vocé pode enviar em barricas ou tambores
devidamente esterilizados, de preferéncia
acondicionados em sacos plasticos, devidamente
lacrados, sem contato humano.

Para grandes quantidades, em containeres plasticos
com peso liquido maximo de 500 kg, acompanhados
necessariamente de pallets para descarga e
transporte interno.

A embalagem deve estar acompanhada da nota
fiscal e do Laudo de Analise Técnico do produto,
descricao, lote, fabricacdo e validade.

0 tamanho do saché depende da quantidade de
produto a ser envasado. Para pequenas quantidades,
de 2 a 12 ml/g, sugerimos a medida de 65 x 85 mm,
pois ha grande vantagem econdmica e rapidez de
producao.

Trabalhamos com inimeras medidas, de acordo com
sua necessidade de envase e 4rea de promocao.

Consulte-nos para maiores informacgées.

Antes de enviar o Layout:

- Solicitar tamanho da area de impressédo para a
criagcdo do layout do produto escolhido;

- Descrever Pantones e cores indicados no préprio
arquivo;

- 0 arquivo devera ser editavel no programa Corel
Draw em curvas para que nao ocorra mudancas na
fonte do arquivo.

De acordo com nossa experiéncia, sao inimeros 0s
cuidados a serem tomados na preparagao do Layout
do seu saché, mas alguns sao essenciais:

- Sua MARCA é seu maior patriménio e ndo pode
ficar escondida ou diminuta;

- As informacdes frontais devem ser objetivas.
Deve-se evitar a poluicdo visual com muitos dados.

- 0 Layout deve identificar seu produto. Pode-se usar
uma cépia reduzida do rétulo ou foto do mesmo.

Trabalhamos com envases variaveis de 2 até
60g.

Sugerimos algumas quantidades para cada produto
conforme a experiéncia dos nossos clientes:

- Shampoos de 07 a 10ml
- Condicionadores / Mascaras e

Cremes para cabelo de 07 a 12ml
- Gel para cabelo de 05 a 10g
- Logdes para o corpo de 07 a 10g
- Gel higienizante de 03 aa 05¢
- Creme de tratamento

de pele / rosto de 02 a 03¢g
- Coldnias de 05 a 07¢g

- Gel e logdes pds-barba de 04 a 06g/ml

Envasamos todos os tipos de produtos com exce¢ao
de po e lencos.

S6 envasamos produtos de empresas com

autorizacao de funcionamento do Ministério da
Saude (Anvisa) ou Ministério da Agricultura (MAPA).
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SACHES ESPECIAIS

A entrega de sachés de amostras é a melhor e mais
eficaz acao para divulgacao/promocao de sua
empresa ou produto. O saché néo vai para o lixo
como acontece com folhetos ou folders. Podemos
dizer que a lembranca da marca fica na mente do
cliente.

As grandes marcas tém utilizado estratégias
localizadas para se tornarem mais intimas de
comunidades especificas, gerando mais aceitacdo e
fidelidade.

Elas aproveitam eventos regionais tais como:
carnaval, exposicoes agricolas, festas de santos
padroeiros, festas juninas, encontros religiosos,
festas tematicas (do tipo pedo, de Barretos), eventos
esportivos e artisticos. Sintonizam o seu produto
com o publico especifico. Neste caso a entrega de
amostras atinge o publico-alvo com alto indice de
aproveitamento e aprovacao.

Para facilitar a entrada em pontos de vendas usa-se
a estratégia de oferecer ao cliente uma quantidade
de amostras de acordo com o pedido implantado,
para que as mesmas sirvam como potencializador
das vendas locais.

Com os clientes considerados parceiros pode-se
oferecer amostras com a indicacdo no saché do
ponto de venda do produto. Ex: “ a venda na .... (
nome da loja ou rede de lojas ). Essa estratégia
fideliza o cliente , loja ou supermercado.

Utiliza-se a estratégia de entregar as amostras nos
lares e comércio proximos ao ponto de venda, como
uma forma de acelerar as vendas daquele
estabelecimento em especial.

A divulgagao e promocao de produtos de verao sao
cada vez mais utilizadas, com a distribuicao de
amostras nas praias do pais com grande sucesso.
Os produtos de inverno com a distribuicao em
cidades como Campos de Jordao, Petrépolis e
Gramado.

Cabe a empresa alinhar o seu produto ao poder
aquisitivo dos visitantes de cada praia para ter o
melhor retorno.

Algumas empresas fazem parcerias com Hotéis para
distribuirem suas amostras nos apartamentos, para
que o cliente tenha a possibilidade de usa-las
durante a sua estadia. Desta forma o Hotel
economiza produtos de banho e promove a marca do
seu parceiro

Na hora de pagar a conta, junto com a mesma ou
através de promotores, é feita a entrega das
amostras para grupos especificos de clientes com o
perfil de consumo do produto ( jovens, executivos,
casados , estudantes, etc.).



